KONZEPTION £ VERKAUFSFORDERUNG
TRAINING £ VOR ORT
UMSETZUNG z
VERKAUFSFORDERUNG
VOR ORT X Z

PROGRAMM

Auf geht's

Thomas+Andrea Fischer
Schillerstr. 9
D-58706 Menden

Telefon:  +49 2373 178 48 36
Fax: +49 2373 178 48 37
Mobil: +49 171 4447384
E-Mail:  info@aufgehts.at
Internet:  www.aufgehts.at

t-atelier.de

teube-a

2018 | Grafikdesign: www.s

Stand 3




AUF GEHT'S

VERKAUSFﬁRDERU-

@/ DIE SITUATION:

Die Marktkonzentration setzt sich fort. Immer weniger Han-
delsunternehmen mit mehr Verkaufsstellen. Immer weniger
Entscheider auf Management- und Einkaufsebene. Die ,vie-
len” Entscheider im Verkauf, die Ihre Marke bevorzugt anbie-
ten konnen, sitzen vor Ort in den vielen Filialen, an Telefon und
Kundentheke.

Diese Ansprechpartner mdchten Sie gerne besser erreichen
und dadurch:

e Markenimage aushauen

e Mehrverkaufen

e Neue Produkte erfolgreich einfiihren

e Aktuelle Aktionen nachhaltig vorstellen
e P.0.S. Material vor Ort platzieren

e Verkaufswetthewerbe durchfiihren

e |m Bewusstsein der Verkdufer mit lhrer Marke
besser ankommen

e BeiMitarbeitern in Handel und Werkstatt als
sympathische und leistungsfahige Marke punkten

| DIE LOSUNG:

Sie lassen uns die Basisarbeit machen. Nach |hrem
Bedarf, nach lhren Wiinschen, zu tiberschaubaren
Kosten. Auf geht’s unterstiitzt Sie aktiv und sehr
kompetent im Flachenvertrieb, in der Basisarbeit,
beim Entscheider vor Ort, mit:

e praktischer Verkaufsunterstiitzung

e projektbezogener Markt- und Kundenbearbeitung
e qualifizierten, themenbezogenen Filialbesuchen

e {iberzeugenden Aktionsvorstellungen

e eindrucksvollen Produktprésentationen

e P.0.S. Aufbauten

e Testkdufen

e gezielten MaBnahmen ganz individuell
nach Ihren Wiinschen

@ WAS MACHT DEN UNTERSCHIED?

Auf geht's v kennt den automobilen Ersatzteilmarkt genau
Auf geht’s v« hat gute Kontakte zu den Akteuren im Freien Markt

Auf geht’s « arbeitet mit qualifizierten, erfahrenen
Branchenkennern

@ | IHRE VORTEILE:

e Kosten entstehen lhnen nur aufwandsbhezogen
e Mehr Erfolg fiir Inre Marke durch konzentrierte Basisarbeit
e |deale Ergdnzung Ihrer Werbe- und Kommunikationsstrategie

e Enge Zusammenarbeit und Abstimmung mit lhrer
Vertriebsmannschaft

e Hohere Durchschlagskraft Ihrer zentral vereinbarten
MaRnahmen

e Mehr Vertriebs- und Marketingpower fiir Ihr Unternehmen



